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ARAGON:

Pamplona
Eagraiio
Zaragoza
Toledo
Badajoz
Albacete
EXTREMADURA:

Confederacion de Empresarios de Aragéon
Avda. Ranillas, 20. 50015 Zaragoza

Tel.: 976 460 066

Jorge Alonso

e-mail: joalonso@crea.es

Website: www.crea.es

Instituto Tecnoldgico de Aragon
Maria de Luna, 8. 50018 Zaragoza
Tel.: 976 010 063

Ignacio Hernandez

e-mail: actis@ita.es

Website: www.ita.es

CASTILLA-LA MANCHA:

Camara Oficial de Comercio e Industria de Toledo
Vivero de empresas de Toledo

Dinamarca, 4. 45005 Toledo

Tel. 925 280 112

Gloria Ortega

e-mail: actis@camaratoledo.com

Website: www.camaratoledo.com

Confederacion de Empresarios de Albacete
Zamora, 40. 02001 Albacete

Tel.: 967 217 300

Evelin R. Molano

e-mail: internacional(@feda.es

Website: www.feda.es y www.adiex.es

Universidad de Castilla-La Mancha

Edif. ITQUIMA - Av. Camilo José Cela s/n
Campus Universitario de Ciudad Real

13071 Ciudad Real

Tel.: 926 295 300 Ext.6268 - Fax: 926 295 242
Gabriela R. Gallicchio Platino

e-mail: gabrielar.gallicchio@uclm.es
Website: otri.uclm.es

ENTIDADES COLABORADORAS

Fundacion FUNDECYT-PCTEX

Avda. de Elvas, s/n. Campus Universitario, Edificio
Parque Cientifico Tecnolégico. 06071 Badajoz

Tel.: 924 014 600

Maria Garcia Rosa

e-mail: actis@fundecyt.es

Website: www.fundecyt.es

LA RIOJA:

Agencia de Desarrollo Econémico de La Rioja
Muro Francisco de la Mata, 13-14. 26071 Logrofio
Tel.: 941232 261

Enrique Esteban

e-mail: ader(deenrioja.com

Website: www.ader.es

Federacion de Empresarios de La Rioja
Hermanos Moroy, 8, 4°. 26001 Logrofio
Tel.: 941 271 271

Sheila Argaiz

e-mail: sheila.internacional@fer.es
Website: www.fer.es

NAVARRA:

Asociacion de la Industria Navarra

Carretera de Pamplona, 1. 31191 Cordovilla
(Pamplona)

Tel.: 948 421134

Laura Garcia

e-mail: lgarcia(@ain.es

Website: www.ain.es/internacional

Universidad de Navarra

Servicio de Gestion de Investigacion.
Avda. Pio XII, 53. 31008 Pamplona
Tel.: 948 176 748

I~aki Urdaci

e-mail: actis(@unav.es

Website: www.unav.es/ict/

CANARIAS:

Instituto Tecnoldgico de Canarias, S.A.

Gobierno de Canarias. Consejeria de
Economia, Hacienda y Seguridad.

Direccion General de promocién econémica
Ledny Castillo, 431, 22 pl. Edf. URBIS

35007 Las Palmas de Gran Canaria

Tel. : 928 455 891

M@ Pino Diaz-Casanova

e-mail: eencanarias(dgobiernodecanarias.org
Website: www.gobiernodecanarias.org/hacienda/

Plaza de Sixto Machado, 3. 38009 Santa Cruz
de Tenerife

Tel.: 922 568 900

Lucia Dobarro / Teresa Rodriguez

e-mail: eencanarias(@itccanarias.org
Website: www.itccanarias.org



Oportunidades comerciales
para el sector vinicola en
mas de 53 paises

En el marco de la IV Edicion de
“MEJOR CON VINQ", un evento orga-
nizado el 21 de noviembre de 2013
por la Confederacién de Empresarios
de Albacete (FEDA), la Enterprise
Europe Network presenté diferentes
herramientas y servicios. Los asis-
tentes, que incluian una representa-
cion de los mas de 50 empresarios
de la Asociacion de Empresarios
Elaboradores de Vino de Albacete,
valoraron dichos servicios de gran
utilidad en las encuestas.

En la primera parte de la jornada,
Evelin R. Molano, Responsable del

Departamento de Asociaciones-
Areas Técnicas de FEDA present§ los
principales servicios de la Enterprise
Europe Network, destacando casos
de éxito, como la participacion de
las empresas en los Brokerage
Events de VINEXPO Burdeos vy
ANUGA Alemania. Seguidamente
se presentaron ejemplos de perfi-
les publicados por empresas de la
Provincia, y finalmente se hizo una
demostracién de la herramienta de
blusqueda de perfiles en diferentes
paises, encontrado oportunidades
que resultaron especialmente inte-
resantes para los participantes.

El siguiente bloque de la jornada
estuvo dedicado a las dos ponen-
cias técnicas. La primera de ellas,
“Nuevas tendencias para vender”
(grupos de compra, la importancia
del servicio, venta directa y promocion
de redes sociales con un enfoque
nacional e internacionall, a cargo
de Fernando Lumbreras Fernandez.

La segunda de las ponencias se
dedicé a las “Bondades del vino
manchego y sus oportunidades en
el mercado nacional, europeo y de
terceros paises”, que fue ofrecida
por Ricardo Rodriguez Rodriguez.



Experiencia de los ponentes

Fernando Lumbreras Fernandez.
Licenciado en Derechoy Diplomado
en Administraciéon de Empresas,
ICADE. Consultor en programas
de promocion de la exportacion
de ICEX y Camaras de Comercio,
especializado en el sector vinos y
productos gourmet. Ha prestado
sus servicios para bodegas de
Madrid, Extremadura, Castilla y
Ledn y Castilla La Mancha.

Ponente en jornadas, ferias vy
eventos del sector vinicola como
FENAVIN Ciudad Real, RIBEREXPO
Penafiel, PREMIOS ENVERO Aranda
de Duero, IBEROVINAC Almendra-
lejo, ALIMENTARIA Valladolid,... A
titulo personal, estda creando su
propio “Club Family & Friends” de
Vinos y productos Gourmet.

Ricardo Rodriguez Rodriguez.
Ingeniero Agronomo por la ETS de
Ingenieros Agrénomos de Madrid.
Master en Viticultura y enologia y
Diplomado en analisis sensorial de
vinos por la OIV. Miembro de la Unién
internacional de Enélogos. Creador
de los concursos Gran Seleccion de
vino, y presidente de los Jurados
entre 1990y 1999.

De 1980 a 1981 ocupd el puesto de
Director General de Planificacion
Agraria de la Consejeria de Agricul-
tura durante 6 anos y fue Director
del Centro de Capacitacion y experi-
mentacion Vitivinicola de Tomelloso.
Desde 1988 asumid distintas jefaturas
de servicio en la Consejeria de Agri-
cultura y fue Director del Centro de
Control de semillas y plantas vivero.

]
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La Enterprise Europe Network
celebrala Semana Europeade la
Empresa 2013

La Semana Europea de las PYME es
una iniciativa impulsada por la Comi-
sién Europea en 2009 para fomentar el
espiritu empresarial en Europa. En la
edicion del ano 2013 que tuvo lugar del
25al 30 de noviembre, se han organizado
diversas actividades en todos los paises
miembros de la Unién Europea.

Los objetivos de la Semana Europea de
las PYME son:

- Proporcionar informacion sobre las
ayudas que la UE y las autoridades
nacionales, regionalesy locales ofrecen
a las microempresasy a las pequenas
y medianas empresas.

-Fomentar el espiritu emprendedor
para que mas gente, y en particular
los mas jovenes, consideren seria-
mente la posibilidad de convertirse
en empresarios como una alternativa
profesional.

-Reconocer la labor de los emprende-
dores por su contribucién al bienestar,
empleo, innovacion y competitividad
de Europa.

Alguna de las actividades celebradas
por los socios locales de la Enterprise
Europe Network fueron:

-Seminario “Lineas de financiacion

para emprendedores en Castilla-La
Mancha”. Toledo, 27 de noviembre
de 2013 organizado por Cémara de
Comercio de Toledo.

-Jornada “ Claves para convertirse
en proveedores de Naciones Unidas-
Licitaciones europeas”. Badajoz, 27 de
Noviembre de 2013 organizado por
Fundecyt-PCTEX.

-Jornada “La internacionalizacién de
las patentes: todo sobre la préoxima
patente comunitaria”. Pamplona, 28
de noviembre de 2013 organizado por
la Asociacion de la Industria Navarra.

Encuentro empresarial en SMAGUA 2014
f

Los dias 4 y 5 de marzo 2014, en el
marco del Saldn Internacional del Aguay
del riego SMAGUA 2014, tendra lugaren
Zaragoza el encuentro de cooperacion
tecnoldgico y empresarial organizado
por la Confederacién de Empresarios de
Aragén [CREA]y el Instituto Tecnoldgico
de Aragdn (ITAJ, como miembros de la
Enterprise Europe Network.

Este evento, que ya se repite desde hace
varios anos, representa una excelente
oportunidad para las empresas euro-
peas de proyectar su actividad mas alla
de sus fronteras mediante la conclusion
de acuerdos de cooperacién tanto de
intercambio tecnolégico y de know how
como de distribucion, representacion,
joint ventures

Precisamente, esta es la mision de la
Enterprise Europe Network: ayudar a
las pequenas y medianas empresas a
aprovechar al maximo las oportunida-
des de negocio en la Unién Europea.
Paraello, sus integrantes les asesoran

sSsmagua 2014

para encontrar socios internacionales,
facilitan transferencia de tecnologia
o0 acuerdos de cooperacion con otras
empresas de su sector y organizan
encuentros internacionales como el
que tendra lugar en la Feria de Zara-
goza.

SMAGUA 2014 es la XXI edicion del
Salén Internacional del Agua y del
Riegoy la Xl edicién del Salon del Medio
Ambiente, y, bianualmente convoca a
las empresas lideres de la industria
del Agua, Riego y Medio Ambiente y a
los profesionales que deseen conocer
las ultimas tecnologias, equiposy sis-
temas para la gestion y aplicaciones
del recurso hidrico.

Los sectores industriales en Smagua
se centran en: Captacién, transpor-
te y almacenamiento; Tratamiento y
reutilizacion; Instrumentacion, analisis
y automatizacion; Riego; Ingenierias,
consultorias y empresas de servicios;
Entorno energético del agua, atmosfé-
rico; Tratamiento de residuos, Ingenieria
medioambiental y otras actividades
relacionadas.

Previa inscripcidn en el encuentro, las
empresas participantes podran man-
tener entrevistas bilaterales con las
empresas de otros paises seleccionadas.

Mas informacion e inscripciones en la
web www.iems.es.
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Ciclo de talleres: emprender,
mucho mas que crear una empresa

El nodo navarro de la Enterprise
Europe Network, AIN, ha orga-
nizado durante los meses de
septiembre, octubre y noviembre

unos ciclos de formacién modular
destinados a la mejora de la gestidn
de las PYMES, agrupandolos por
tematicas que tienen una impor-

tancia critica para la empresa.

Las tematicas van desde la Direc-
cién de Empresas Tecnoldgicas e
Industriales, Cémo vender proyectos
innovadores o el Diseno Estratégico
como herramienta de Innovacién.

Uno de los ciclos que suscité un
mayor interés fue el relacionado
con el Emprendimiento Global, al
que acudieron alrededor de 220 per-
sonas. Dicho ciclo fue impartido en
varias jornadas tanto por personal
de AIN como por expertos externos
regionales y nacionales, y se dividia
en los siguientes bloques:
-Iniciativa emprendedora.
-Procesos de Innovacion.
-Lanzamiento del proyecto empre-
sarial.

-Creacién y gestion de empresas
innovadoras.

-Forma juridica y la propiedad
intelectual.

El Gobierno de Canarias formaa
empresas para captar con éxito
financiacion de los fondos europeos

Los pasados meses de octubrey
noviembre mas de 200 personas
asistieron a un ciclo de jornadas
formativas enmarcadas en la
“Semana Europea de las PYME
2013" y organizadas por la Direc-
cion General de Promocion Eco-
némica del Gobierno de Canarias
-miembro coordinador de la Enter-
prise Europe Network Canarias-,
enfocadas a "Elaboracion y gestion
de proyectos europeos” y “Fondos

europeos y proyectos estratégicos
2014-2020". La celebracién de las
mismas tuvo lugar en Tenerife, La
Gomera, Gran Canaria y Fuerte-
ventura.

Reforzar la competitividad de las
empresas canarias en un entorno
internacional y facilitar el acceso
a la financiacién, son propoésitos
irrenunciables del Gobierno de
Canarias.

Microcréditos sin aportacion de
garantias dentro de la iniciativa
europea Jeremie, préstamos a través
del BEI (Banco Europeo de Inver-
siones), ayudas al emprendimiento
(Erasmus), internacionalizacion de
la Pyme (Canarias Aporta) asi como
la simplificacién de los tramites
administrativos, la innovacion y desa-
rrollo tecnolégico, son entre otras,
medidas destacadas promovidas
desde el Gobierno canario.
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Empresas y centros tecnologicos
extremenos participan en una Mision
para el Crecimiento a Portugal

Una decena de entidades de Extre-
madura participaron los dias 28y 29
en Lisboa en un encuentro comercial
multisectorial liderado por el Vice-Pre-
sidente de la Comisiéon Europea, Anto-
nio Tajani, y organizado en el marco de
la Enterprise Europe Network, con el
objetivo de promover la colaboracién
entre empresas europeas

FUNDECYT-Parque Cientificoy Tecno-
l6gico de Extremadura ha organizado,
en colaboracion con las Camaras de
Comercio de Badajoz y Caceres y
Extremadura Avante, una Misién para
el Crecimiento a Portugal dirigida a las
empresas extremenas interesadas en
establecer contacto con potenciales
socios comerciales y/o tecnoldgicos.

El evento fue un punto de encuentro
internacional para los profesionales de
los sectores de la Agroalimentacion,
TICs, Salud, Biotecnologia y Farma,
Turismo, Materiales de Construccion,
e Ingenieria, entre otros, dando la

oportunidad a las entidades partici-
pantes de conocer nuevos desarrollos
o iniciar proyectos de cooperacion.

El dia 28 se celebrd una Conferencia
sobre acceso a mercados y financia-
cion de la mano de Antonio Tajani,

mientras que el dia 29 FUNDECYT-
PCTEX apoyé a las 10 empresas
extremenas participantes en sus 90
encuentros bilaterales con empresas
de Portugal, Alemania, Polonia, Reino
Unido, Holanda, Brasil, Moldavia,
Grecia e ltalia.

Busqueda de agentes comerciales en
Francia para empresas riojanas

La FER ha desarrollado un nuevo servi-
cio de busqueda de agentes comerciales
para las empresas riojanas consistente
en la difusion de los perfiles comerciales
de 28 empresas que desean introducir
sus productos en el mercado francés.

La participacion en este proyecto ha
permitido a las empresas tener repre-
sentacion en los encuentros de agentes
comerciales celebrados durante el
Gltimo trimestre del afo en Marsella (24

Octubre), Moulineaux (15 Noviembre) y
en Latresne (13 Diciembre).

La representacion en estos foros espe-
cializados, sin coste para las empresas,
se ha desarrollado en el marco de un
acuerdo realizado entre la FER y varias
organizaciones empresariales francesas
pertenecientes a la red Enterprise Euro-
pe Network, y consistié en la difusion de
sus perfiles comerciales, en el contacto
directo con los agentes comerciales

y en la publicacién de un anuncio
de busqueda de agente comercial
a través de la Federacién Nacional
de Agentes Comerciales francesa
durante 3 meses.

La participacién en el primero de los
foros, celebrado en Marsella, ha dado
ya sus primeros frutos, obteniendo,
hasta la fecha, 19 manifestaciones
de interés para representar a las
empresas riojanas.
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Encuentros Empresariales de investiga-
cion en el transporte TRA2014

Fecha: Del 14 al 17 de abril de 2014

Lugar: Paris (Francia)

Descripcion:

Elencuentro empresarial en el Transport Research Arena
TRA2014 es una oportunidad de identificar y conectar con
futuros socios para desarrollo de tecnologia o proyectos
internacionales en el entorno del transporte.

TRA2014 invita a las empresas, el mundo académico, asi
como instituciones, proveedores y desarrolladores que
estan interesados en la cooperacion transnacional a asistir
con el fin de conocerytratar cualquier tipo de cooperacion:
licencias, joint venture, proyectos de financiacion publica
0 propuestas de proyectos conjuntos.

Sectores industriales:
-Transporte y Medio Ambiente
-Energia

-Logistica

-Industria

-Tecnologia en Vehiculos

Organismo anfitrion:
Steinbeis-Europa-Zentrum

Mas informacion y datos de contacto:
Nombre: Lena Ohlig

Teléfono: +497 11 123 4033

Mail: ohlig@steinbeis-europa.de

URL: http://www.b2match.eu/tra2014

Food Business Meetings Tavola 2014
Fecha: 17 de marzo de 2014
Lugar: Kortrijk (Bélgical

Descripcion:

TAVOLA es el lugar de encuentro de todos los profesionales
de la alimentacion en el Benelux y el norte de Francia. La
feria tiene una " posicion de liderazgo como foro empresa-
rial exclusivo para el sector de alimentos al por menory las
grandes organizaciones de restauracion.

El acceso al recinto se limita estrictamente a un publico
profesional.

Los organizadores aplican un filtro para garantizar una calidad
extremadamente alta, esto asegura que siempre haya una
gama de productos alimenticios de primera calidad.

Gracias a estos altos estandares de calidad, la idea de orga-
nizar un evento de intermediacién estd indicada para ofrecer
a expositores y visitantes una oportunidad Unica para generar
nuevos contactos.

Se espera que mas de 200 empresas participen en las Re-
uniones de Negocios de Alimentos TAVOLA 2014.

Sectores industriales:
-Alimentacion

Organismo anfitrion:
Agentschap Ondernemen

Colaboradores:
Chambre De Commerce Et D'Industrie De Bruxelles/Kamer
Voor Handel En Nijverheid Van Brussel

Mas informacion y datos de contacto:

Nombre: Jean-Philippe Mergen

Teléfono: +32 2 210 01 77

Mail: jpm(@beci.be

URL: http://www.b2match.eu/foodbusinessmeetings2014
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IPR Helpdesk se apoya en la
Enterprise Europe Network para
difundir y prestar sus servicios.

Desde hace anos, la Comisién Europea
se ha encargado de concienciar al
tejido empresarial europeo, a través de
diferentes accionesy herramientas, la
importancia de la correcta gestion de
los activos intangibles. Conocer la forma
correcta de manejar la propiedad indus-
trial e intelectual (PI) es fundamental
para la innovacién y la competitividad
de las empresas europeas y para
conseguir aumentar la calidad de los
servicios que estas brindan.

La plataforma IPR-Helpdesk es una
iniciativa de la Comisién Europea
gestionada por la Agencia Ejecutiva
de la Comisién Europea para la
Competitividad e Innovacion (EACI),
donde se proporciona a todas las
empresas, y de manera gratuita, un

primer asesoramiento profesional
sobre aspectos relacionados con la
propiedad industrial e intelectual (PI).

El servicio esta dirigido a los agentes
que estan o estaran involucrados en
los proyectos financiados por la Unién
Europea, en particular, proyectos de
investigacién y de innovacion trans-
nacionales en los que los derechos de
propiedad industrial e intelectual (IPR)
sean aspectos claves. Este servicio se
destina a investigadores, pequefas y
medianas empresas europeas (PYME],
asi como centros tecnoldgicos que
participan en el desarrollo de proyectos
de |+D.

Desde el pasado mes de marzo,
la Enterprise Europe Network viene

desarrollando un papel clave para esta
plataforma. Con més de 600 organiza-
ciones repartidas por todo el territorio
europeo, la Enterprise Europe Network
ofrece servicios de innovacion y apoyo
empresarial a las PYMEs de toda
Europa. Muchas cuestiones sobre las
que asesoran los miembros de la red,
estan estrechamente relacionadas con
asuntos de propiedad industrial e inte-
lectual. IPR-HelpdesKy la Enterprise
Europe Network comparten el objetivo
comun de concienciar a las PYMEs
europeas del impacto socio-econémico
que conlleva una buena gestion de la Pl
y los beneficios que pueden obtener de
ella. Con este propésito se ha creado la
figura del "Ambassador IPR Helpdesk”
cuyo objetivo es el de asesorar a las
empresas en materia de propiedad
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industrial e intelectual y difundan sus
servicios. Estas personas estardn a
disposicion de las PYMEs de su entor-
no para consultas correspondientes
con la IPR.

Uno de los objetivos de IPR Helpdesk es
fomentar la importancia de la correcta
gestion de la Pl y crear capacidades
entre las PYMEs europeas. Su actividad
se realiza principalmente, a través de
eventos de formacién en los diferentes
paises europeos, y mediante el desa-
rrolloy la difusion de una amplia gama
de publicaciones dtiles, tales como
“newsletter” vinculados con diferentes
aspectos de la IP. IPR Helpdesk dispone
de un sitio web donde cualquier persona
puede darse de alta de forma gratuita

Emiopran
Commiczion

y tener acceso a toda la informacion,
seminarios, workshops, eventos de
formacion...etc.

En Espana se cuenta con siete
“Ambassador IPR Helpdesk”, repartidos
por todo el territorio. Las organizacio-
nes involucradas y que cuentan con
personal cualificado para ofrecer este
servicio son: CIS Galicia, Agencia de
Innovacién y desarrollo de Andalucia,
Fundacion Madri+d, IVACE, ACC10y la
Universidad de Navarra.

Dentro del consorcio ACTIS, la
Universidad de Navarra es la embaja-
dora de IPR Helpedesk, dando soporte
a PYMES Navarras en aquellos asuntos
relacionados con la PI. En el marco

EUROPEAN IPR HELPDESK

Cel your tickel to innovation!

uropean IPR Helpdesk > ambeassssdor

ambassador

Background:

Cooperation

with the
nterprise
urope
etwork

Role & Privileges:
Our expectations
and offer

Application:
How to become an
Ambassador

Ambassador Team:
Find the Ambassador
in “your” country

de este servicio se han desarrollado
numerosos eventos de formacion para
empresas, con una alta participacion
e interés.

Para el lanzamiento de Horizonte 2020,
se considera la propiedad industrial e
intelectual un aspecto muy relevante, y
la correcta gestion de los resultados y
su proteccion seran de vital importancia
para las empresas involucradas en los
proyectos financiados con recursos
publicos.

Durante el ano 2014 se esperan nuevas
incorporaciones de embajadores a la
red, y se continuara con la prestacion
de los servicios y organizacion de semi-
narios de formacion para empresas.

follow us
Sl
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Encuentro empresarial Africagua
2013. Transferencia de tecnologia y
conocimiento con Africa Occidental

Medio centenar de ofertas y demandas
de tecnologia en las tematicas de agua
y energias renovables encontraron
un espacio idéneo para la busqueda
de sinergias y nichos de colaboracién
internacional en el Market Place EEN,
habilitada por el Instituto Tecnoldgico
de Canarias (ITC) en el marco del
encuentro empresarial Africagua 2013
(Fuerteventura, 7 y 8 de noviembre
2013).

ELITC entidad del nodo regional de la
Red en Canarias, ofrecid asesoramiento
a las empresas y profesionales pre-
sentes en Africagua sobre cuestiones
relativas a la internacionalizacién, la
transferencia de tecnologia, progra-
mas de financiacion y oportunidades
de proyeccion comercialy tecnolégica
de su actividad.

ELITC contd con la estrecha colaboracién
del homélogo de la Red en la zona del
Veneto en ltalia, Marco Gorini, quien
participd activamente en el Market Place
EEN, aportando una cartera de perfiles
tecnoldgicos de su pafs, y contribuyd en
las conferencias de Africagua, ofreciendo
una charla como experto en transferencia
de tecnologiay propiedad industrial para
pymes, y el coordinador de la Gestién
Ecosistémica del Agua en la Fundacién
Centro de las Nuevas Tecnologias del
Agua (CENTAJ, César Alcacer Santos que
nos habld de la transferencia tecnolégica
entre Espana y Marruecos.

La actividad empresarial de las Islas
estuvo también representada por aso-
ciaciones de empresarios, parques
tecnolégicos, y clusters, que tuvieron
la oportunidad de mantener reuniones

estratégicas con las organizaciones
mas relevantes en agua y energia de
Marruecos, Cabo Verde, Senegal y
Mauritania, asi como con los represen-
tantes de organizaciones lideres en la
inversién en Africa.

Africagua cerré su tercera edicién con
un balance muy positivo, destacando el
caracter préactico y dindmico de las dos
jornadas de ponencias y workshops.
Con un volumen de inscritos superior
al centenar de participantes, este foro
empresarial de caracter internacional fue
el lugar de encuentro de los implicados
en la definicion e implementacién de las
estrategias de eficiencia energética y
sostenibilidad de los diferentes paises
alli presentes.

Mas informacion: www.africagua.com
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Presentacion de HORIZONTE 2020y
COSME en Castilla-La Mancha

Gran éxito de asistencia tuvo la
Jornada de presentacién en Castilla-la
Mancha de los programas europeos
HORIZONTE 2020 y COSME organizada
por los miembros regionales de la
Enterprise Europe Network, FEDA,
Camara del Comercio e Industria de
Toledo y UCLM con la colaboracion
del CDTly la Junta de Comunidades
de Castilla La Mancha.

La jornada, realizada el 30 de octubre
en Albacete, fue retrasmitida por video
conferencia en Almadén, Ciudad
Real, Cuenca y Toledo. Conté con
la presencia de méas de doscientos
sesenta empresarios, investigadores
y agentes del sistema de innovacion
regional interesados en conocer las
posibilidades que los Programas
Europeos pondrén a su disposicion
para incentivar la participacion en
proyectos de |+D+i y para mejorar la
competitividad en el periodo 2014-2020.

€ europe n

/Centro Emp

Luis Guerra, punto nacional de con-
tacto para PYMES del CDTI, presentd
ambos programas resaltando el
nuevo instrumento para PYMESy los
servicios facilitadores para el acceso
al mercadoy la innovacion que la Red
brindara a las empresas regionales

través de estos programas.

Estajornada es parte de las actividades
de la Enterprise Europe Network con
el objetivo de brindar su apoyo a las
PYMES e instituciones regionales en
su internacionalizacién tecnoldgica.

l'éga Europa SEIMED Ml‘"‘i' /
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La ECITL abordo en Zaragoza
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los retos de la innovacion en logistica

La 62 European Conference on ICT
for Transport Logistics (ECITL) fue
organizada por el Instituto Tecnolégico
de Aragén, miembro de la Enterprise
Europe Network, y Zaragoza Logistics
Center, en colaboracién con la
universidad austriaca FH Voralberg.

Esta cita anual se celebré en Zaragoza
el pasado mes de octubre de 2013,
con gran éxito de participacion
internacional. Consistié en un punto
de encuentro donde tuvieron lugar
reuniones de seguimiento de los
principales proyectos europeos en
ejecucion en materia de innovacion en
logistica y cadena de suministro. Esa
puesta en comun de las investigaciones
y trabajos sirvieron para actualizar la
informacién en este sector.

Entre otros temas, destaco un debate
sobre los retos en innovacidn logistica
que afronta Aragdn con la participacion
de maximos responsables de

empresas e instituciones que operan
en la region espafiola, en el que quedd
reflejada la apuesta regional por la
innovacion logistica como instrumento
de crecimientoy desarrollo econdmico.

Aragén cuenta con diversas
iniciativas para facilitar la innovacién
en logistica y cadena de suministro.

Con un instituto de investigacién
como el ZLC, un clister logistico
(ALIA), un centro demostrador de
TIC en logistica del ITA y el foro
internacional PILOT, Aragén apuesta
fuerte desde el Gobierno, los centros
de I+D yla industria por consagrarse
como un centro de referencia en
innovacion logistica.
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SEPA

(Single Euro Payments Area)
entra en vigor

La Unién Europea, comenzoé en 2004
a implantar la zona Unica de pagos
en euros, SEPA, realizando para esta
implantacion diversas directivas, leyes y
adecuacion de procedimientos de pago
entre todos los agentes econémicos para
lograr una unificacion de los medios de
pago entre todos los paises adscritos.
Esta ley de servicios de pago, que entra
en vigor el préximo 1 de febrero, intro-
duce importantes modificaciones para
empresas, clientes finales y adminis-
traciones publicas.

¢Qué novedades incluye la nueva ley
de servicios de pago?

La ley de servicios de pago es un texto
complejo para entender por el consumi-
dor final, pero esta complejidad no quita
que las novedades que se introducen
sean relativamente sencillas para todos
los agentes econdmicos. Principalmente
destaca:

-La armonizacion de los sistemas de
pagos por transferencias a nivel euro-
peo, mismo sistema para todos con
independencia de los paises origen y
destino de la transferencia.

R

- -

-Se crea un sistema Unico para las
domiciliaciones y adeudos en cuenta
corriente, de manera independiente al
pais que emita o reciba la domiciliacion.
-Se permite realizar operaciones de
pagos electrénicos entre cuentas de
distintos paises con las mismas garan-
tias juridicas que los pagos nacionales,
en plazos de recepcion, comisiones o
criterios de devolucion y rechazo.

-Se armonizan los protocolos de pagos
con tarjetas en euros en todos los paises
miembros, siendo compatibles todas
las tarjetas en euros en circulacion en
todos los paises miembros.

La zona Unica de pagos SEPA la crean
33 paises con un alcance mayor que la
eurozona por el nimero de paises que
se incluyen dentro de todos los protoco-
los de medios de pago. Estos paises son
los 28 estados que conforman la Unidn
Europea mas Islandia, Liechtenstein,
Noruega, Suiza y Ménaco.

Todas las novedades que se incluyen van
destinadas a facilitar los pagos trans-
fronterizos, dado que ahora podemos

realizar una transferencia a Alemania
con el mismo sistema que transferimos
actualmente, pagando la comisién que
yo tenga pactada con mi entidad finan-
cieray sabiendo a ciencia cierta cuando
se abonara esa transferencia en la
cuenta del receptor. Ventajas para todos
con la nueva ley de servicios de pago.

Después de todas las mejoras que se
introducen, las ventajas para todos son
latentes. A efectos de los consumi-
dores, podremos operar con nuestra
cuenta en cualquier pais para atender
pagos de toda Europa. Por ejemplo, si
yo viajo mucho a Francia y tengo una
linea telefénica gestionada por cual-
quier operador de telecomunicaciones
francés, podré domiciliar los pagos de
esas facturas en mi cuenta espanola
sin ningun problema.

Para las empresas, las mejoras que se
introducen en el mecanismo de cobro
de domiciliaciones junto con el cierre de
plazos, le otorgan mayor seguridad al
trafico mercantily favorecen las ventas
fuera de los pafses de origen.



Hortalizas
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Una empresa espanola dedicada a la
produccion y exportacion de hortalizas
(brécoli, lechuga, coliflor, cebolla,
melén y sandia, etc.) busca agentes
comerciales y distribuidores.

Ref. 20130114002 BO

Tractores

Fabricante rumano de tractores de
distintos tipos (tractores forestales
articulados, TAF, tractores agricolas,
TAG, etc.) se ofrece como subcontratista
y busca distribuidores con el fin de
vender sus productos en el extranjero.
Ref. 20130617012 BO

Tuneles de lavado automatico
de trenes

Una empresa espafola de ingenieria
especializada en proyectos de medio-
ambiente, maquinaria industrial y auto-
matizacion de procesos, cuyos servicios
incluyen el disefio y construccion de
tineles de lavado automatico de trenes
e instalaciones de limpieza por aire,
busca socios interesados en establecer
acuerdos de licencia y franquicia para
distribuir una maquina automatica de
soplado para maquinaria ferroviaria.
Ref. 20130508046

Equipos de iluminacion

Una empresa maltesa especializada
en la venta mayorista de equipos de
iluminaciéon busca intermediarios
comerciales (distribuidores) y opor-
tunidades de joint venture

Ref. BOMT20131004001

Maquinas-herramientas

Una empresa armenia especializada
en fabricar fresas, fresas radiales,
cortatubos, soportes, pinzas, etc. busca

intermediarios comerciales (agentes,
representantes y distribuidores) y opor-
tunidades de joint venture. Durante
muchos anos, la empresa ha fabricado
diferentes modelos de fresas radiales
(1.000 unidades/ano) y exporta el 90-95%
de la produccion a mas de 40 paises de
la antigua URSS, Europa occidental,
Norteamérica, Asia, Oriente Proximo,
Africa del Norte y Australia. Desde 1984,
la empresa también tiene el monopolio
en fundicién de metales ferrosos y no
ferrosos de hasta 10 kg de peso.

Ref. BOAM20131106005

Productos basados en material
reforzado con fibra de vidrio

Un fabricante polaco de productos
basados en material reforzado con fibra
de vidrio (contenedores, silos y rejas)
se ofrece como subcontratista y busca
distribuidores y oportunidades de joint
venture.

Ref. 20130327009 BO

Productos de polietileno y poli-
propileno

Una empresa hingara con 30 anos de
experiencia en la fabricacién y venta
de productos de polietileno y polipro-
pileno (chapas corrugadas, tuberfas de
drenaje, tuberfas de gas y presion, etc
se ofrece como subcontratista y busca
agentes comerciales, representantes y
distribuidores en Alemania, Dinamarca,
Benelux y Rusia.

Ref. 20130513009 BO

Extintores

Una pyme polaca dedicada a la fabri-
cacion de extintores busca agentes
comerciales y se ofrece como subcon-
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tratista en mecanizado y ensamblaje
de piezas metalicas.
Ref. 20110208034 BO

Servicios de transporte y logistica

Una empresa alemana de logistica ofrece
servicios de transporte, almacenaje y
distribuciéon de productos en Europa
Central.

Ref. 20130419016 BO

Productos alimenticios italianos
Una empresa italiana especializada en
vender alimentos busca distribuidores
para exportar productos alimenticios
italianos (alubias, tomate, hortalizas,
pasta, aceite de oliva virgen, vinagre,
vinoy licores) con certificado de calidad.
Ref. BOIT20131004001

Foro de eventos culturales

Una empresa alemana ha organiza-
do un foro para eventos culturales,
exposiciones, reuniones y encuentros
interdisciplinares destinado a cualquier
sector de la industria creativa, y especial-
mente disefoy arquitectura. La empresa
busca oportunidades de joint venture
para ampliar sus actividades en Europa.
Ref. 20120608039 BO

Servicios turisticos

Una agencia de viajes bulgara especiali-
zada en servicios turisticos (excursiones,
turismo de nieve, turismo alternativo,
alojamiento en hoteles, vacaciones,
turismo de mar y montana, campa-
mentos para ninos y adolescentes,
campamentos deportivos, turismo en
spas, festivales, turismo especial, etc ]
busca distribuidores.

Ref. BOBG20131028003
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Convocatorias abiertas del
Programa Horizonte 2020 de la Comision Europea

Todas las convocatorias estan disponibles en:
http://ec.europa.eu/research/participants/portal/desktop/en/opportunities/h2020/

Programa Retos de la Sociedad

Referencia Prioridad Fecha Limite
H2020-PHC-2014-two-stage Personalising health and care- TWO-STAGE Primera fase 11/03/2014
H2020-PHC-2014-single-stage Personalising health and care- SINGLE STAGE 15/04/2014
H2020-HC0-2014 Health Co-ordination activities 15/04/2014
H2020-SFS-2014-2 Sustainable Food Security Primera fase 12/03/2014
H2020-1SI1B-2014-2 Innovative, Sustainable And Inclusive Bioeconomy Primera fase 12/03/2014
H2020-SCC-2014 Call - Smart Cities And Communities 07/05/2014
H2020-MG-2014_TwoStages Mobility For Growth 2014-2015 Primera fase 18/03/2014
H2020-WATER-2014-one-stage Water Innovation: Boosting its value for Europe 08/04/2014
H2020-WATER-2014-two-stage Water Innovation: Boosting its value for Europe Primera fase 08/04/2014
H2020-WASTE-2014-0ne-stage \r/nvi:?;?i:ﬁsresource to recycle, reuse and recover raw 08/04/2014
H2020-INSO-2014 Call for new forms of innovation 20/04/2014
H2020-INT-INCO-2014 Call for Europe as a global actor 29/04/2014
o GARRLNCP g oL B b fr e Asrcemen O g
H2020-LCE-2014-4 Call For Competitive Low-Carbon Energy 01/04/2014

Programa Ciencia Excelente

Referencia Prioridad Fecha Limite
ERC-2014-STG Call for proposals for ERC Starting Grants 25/03/2014
ERC-2014-CoG Call for proposal for ERC Consolidator Grants 20/05/2014
H2020-MSCA-RISE-2014 Research and Innovation Staff Exchange (RISE] 24/04/2014




Programa Ciencia Excelente

Referencia Prioridad Fecha Limite

Programa Liderazgo Industrial

Referencia Prioridad Fecha Limite




Casos de Exito

Las semiconservas de Castilla-la Mancha
abren nuevos mercados en Europa

INKIELE, S.L. es una empresa
dedicada a las semiconservas de
pescado situada en Socuéllamos,
provincia de Ciudad Real . Nace en
el ano 2002 con el objetivo de hacer
llegar hasta la mesa el mejor sabor
de los productos del mary sorpren-
der con su sabor, texturay frescura
ofreciendo un producto sano, fresco
y de calidad.

En Kiele, asi es como se denomina
su marca comercial, trabajan con
pescado fresco de primera calidad, lo
compran directamente en las lonjas
espanolas y lo elaboran de forma
artesanal. Cortan y limpian pieza a
pieza y se esmeran en mantener,
de forma natural, las propiedades
organolépticas del pescado para que
su sabor se encuentre en el punto
6ptimo a la hora de ser consumido.

INKIELE elabora varios productos en
distintos formatos como el boquerdn
en vinagre, la mojama, los atunkitos,
la sardina a la toledana, el bacalao
y el salmoén marinado. Cabe desta-
car su producto estrella innovador
innovador de creacién propia que
tienen mucho éxito entre sus ventas:
la anchodina.

La anchodina es el lomo de la sardina
que se limpia a mano una a unay
tras ser sazonado se seca durante
unos dias conservandose en aceite.
Son elaborados de una forma similar
a las tradicionales anchoas pero

con un sabor d|st|nto una textura
diferente, un altisimo rendimiento y
un precio mucho mas asequible. Sin
gluteny con Omega 3. Es un producto
utilizado a menudo como aperitivo
y es ideal para tapas y ensaladas.

Esta empresa comercializa sus pro-
ductos en diversos paises europeos
(Reino Unido, Holanda, Bélgica,
Irlanda Suecia, Alemania), Dubai,
China y Estvados Unidos.

Gracias a la Enterprise Europe
Network la empresa ha participado
en dos eventos organizados por la
Camara de Comercio de Toledo en
colaboracién con miembros franceses
e italianos y ha conseguido firmas
tres acuerdos comerciales en paises
donde todavia estaba presente.
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En primer lugar, participd en el
Encuentro con agentes comerciales
franceses organizado con la cola-
boraciéon de la Camara de Comercio
Internacional de Auvergne el 28
de febrero de 2012 consiguiendo
un acuerdo comercial para la dis-
tribucion de sus productos en el
mercado francés con marca del
distribuidor.

En segundo lugar, también parti-
cipé en el Encuentro con agentes
italianos organizado con la cola-
boracién de Eurosportello Veneto
que tuvo lugar en Venecia el pasado
22 de mayo de 2013, consiguiendo
la firma de dos acuerdos comer-
ciales para la distribucion de sus
productos en el mercado italiano
con marca propia.




http://europa.eu/youreurope/business/funding-grants/access-to-finance/

Financiacion de la UE para las
pequefias y medianas
empresas (PYME)

www.access2finance.eu

Préstamos para las PYME avalados por la UE

[La Unidn Ewropes (UE) apoya i Bnanciacidn pies syudar a las pequenias y medanss empresat FTME) & das sul

[rifse s pAS0E O & Ampliar U Stividad.

L3 UE apoyn @ 193 FYME @ rawds Sed Programa sarco pars b innomacide y s Competitvidad 20072013, que

ipaimie garaiizar ks pristames concedidos por enbdades fnencieras especialrades en ciditos @ extas

ETErERaT.

LReline usted las condiclonas?

Paa sobcils un crbin, unn PYME debe neuni Lis condiciores de sdmisedn én ¢ Programa Marco establetidas por b Comisidn Europen.
1. Bu planidla no debe superss s 250 A
1 Bavolurmen 48 neQoCi no debe meeder de 50 millonas de sursd o 5U balance penel de 43 millones S8 s y
3 Dw acuends con ia reglamantacdn o la CE, s considers gue Su smprnesa e una FYME. Para informatidn sobre la definiciin de

PYME #n s UE, puliss mgpal.
e boimhec 2 oo Tuviate chi 1 cliTos hvibandbios oo o IE oty Esspdin 000 1o

Hacmetde que S8 Wata dé prestamos, no 08 Subvencenis
&4 busca imformacadn soie olras fuenles de Bnanciscion de s LIE, pulsa squl

Esta pagina le ayudara a solicitar financiacion de :
la Comision Europea en cualquiera de los paises [+
miembros. Para consultar la financiacion accesible l'c
(incluyendo entidades bancarias y fondos de capital [
riesgo), basta seleccionar el pais deseado.

- -~ Comision
Europea




